Gestion Comercial Estratégica

Se adelanto el primer ciclo
de talleres sobre mercado
de derivados de aceite
crudo de palma

Se trata de una capacitacion sobre instrumentos financieros que permiten
atenuar los riesgos de la volatilidad del precio del aceite de palma, incrementar
el ingreso y modernizar la comercializacion del sector palmero colombiano.
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volatilidad de los precios y la
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Los asistentes a los talleres aprenden el manejo de los instrumentos basicos de cobertura, es Pr_m_C'PaleS objetivos de esta
decir, los financieros derivados, mediante la simulacién de un mercado real, para aprender, en un Iniciativa.
universo controlado, pero lo mas cercano a la realidad, como utilizarlos.

Esta capacitacién hace parte
a comercializacion de aceite de palmaen Co- del trabajo que viene liderando la Unidad de Gestion
L lombia tiene unas grandes oportunidades de Comercial Estratégica, de Fedepalma, para la forma-
mejorar y adoptar nuevas herramientas que cion sobre nuevos instrumentos que permitan atenuar
permitan incrementar el ingreso
del palmicultor, gracias a una
comercializacion mas planeada. "Ensefarles la diferencia entre hacer cobertura de riesgo y
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conjunto de herramientas finan- COMO estos instrumentos bien utilizados reducen el riesgo y no
cieras que permiten mitigar o cu-
brir el riesgo de las variaciones o
cambios adversos en los precios
que el productor tenga en el mercado fisico. Por me- los riesgos de la volatilidad, incrementar el ingreso y
dio de estas herramientas los palmeros pueden reali- modernizar la comercializacion del sector palmero co-

le generan un riesgo adicional a la compaiia, es clave"
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lombiano, especialmente la actividad
realizada en las plantas de beneficio de
fruto de palma de aceite.

De acuerdo con los conferencistas que
dictan el taller, Nicol&s Corredor Matiz
y Gonzalo Delgadillo, consultores de
riesgo del Financial Consulting Services,
se trata de ensefiarles a los empresarios
de esta agroindustria, los instrumentos
bésicos de cobertura, es decir, los fi-
nancieros derivados, haciendo el ejer-
cicio en unambiente de simulacion de
un mercado real, para aprender, en un
universo controlado, pero lo méas cer-
cano a la realidad, como utilizar estos
instrumentos para la administracién del
riesgo que genera el precio internacio-
nal del aceite crudo de palma y la tasa
de cambio.

Logistica del taller

El ciclo de cuatro talleres ha sido organizado por Fedepalma con
el apoyo de C.l. Acepalma y la Bolsa Nacional Agropecuaria
(BNA), disefiado por una firma especializada en el tema, denomi-
nada Financial Consulting Services (FICS), la cual ha sido la
encargada de implementarlo.

Las capacitaciones cuentan con una primera parte tedricay, pos-
teriormente, centran las actividades en la practica a través de un
juego del mercado simulado y estructurado especialmente para
modelar el funcionamiento real del mercado de aceite de palma
en Colombia.

El primero de los talleres se llevo a cabo en Bogotd, entre el 17 y
el 19 de noviembre, en el Metropolitan Club, previéndose reali-
zarlo también en Barranquilla, Bucaramanga y Cali, entre fina-
les de noviembre y finales de enero de 2010.

Con el fin de hacer estas capacitaciones lo més personalizadas
posibles y asegurar el mayor aprovechamiento de los participan-
tes, cada taller tendra un cupo para 12 personas.

Para realizar el proceso de inscripcion, hay que ingresar a la
pagina de Fedepalma, www.fedepalma.org, y hacer click sobre el
enlace «Primer ciclo de talleres sobre Mercado de derivados de
aceite de palma crudo», donde encontrara el formulario y los
pasos a seguir para asegurar su participacion.
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Nicolas Corredor y Gonzalo Delgadillo, consultores de riesgo del Finantial
Consulting Services, conferencistas que ofrecieron los talleres sobre deriva-
dos financieros.

"Ensefarles la diferencia entre hacer co-
bertura de riesgo y cémo estos instru-
mentos bien utilizados reducen el ries-
go y no le generan un riesgo adicional
a la compafiia, es clave", indico Corre-
dor Matiz.

Explico que es atil ver como estas he-
rramientas pueden mejorar la com-
petitividad de la palma versus los sus-
titutos y como puede ayudar a que el
sector deje de ser un mercado a cor-
to plazo para convertirse en uno pla-
neado, con mayores plazos y asi lo-
grar la mitigacion de la volatilidad de
los resultados financieros, sujetos a
la tasa de cambio y a la fluctuacién
del precio internacional.

Corredor dijo que el taller surgi6
como parte del seguimiento de una
consultoria con Midas, del Usaid, "en
la que se llegd a la conclusién de que
en Colombia si es posible tener un
mercado de derivados, si nos unimos
al mercado internacional”, afirmé el
ejecutivo. 36
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