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Fedepalma teme mala negociacion

del TLC para el sector palmero

resionado por el conven-

cimiento de que lo mejor

para el pais es firmar lo mas
rapido posible un tratado de libre
comercio con Estados Unidos, el
equipo negociador colombiano
podria ignorar las advertencias de
Fedepalma sobre la sensibilidad del
sector que representa y ceder
importantes herramientas para su
proteccion, lo cual daria al traste
con las esperanzas y expectativas
que un importante nimero de pe-
quenos y medianos productores,
alentados por el gobierno, ha
cifrado en la actividad palmera.

Por ello, el presidente del gremio, Jens
Mesa Dishington, reiterd recientemente
la inconveniencia de flexibilizar aun
mas las aspiraciones de Colombia para
la cadena de semillas oleaginosas,
aceites y grasas, que podria
resultar perdedora en ese in-
minente acuerdo, en carta diri-
gida a los ministros de Agri-
cultura y Desarrollo Rural, An-
drés Felipe Arias Leiva, y de
Comercio, Industria y Turismo,
Jorge Humberto Botero Angulo,
y al jefe del equipo negociador
del TLC con Estados Unidos,
Hernando José Gomez Res-
trepo.

“El sector palmero tiene poco para
ganar y eventualmente mucho para
perder en la negociacion del TLC con
Estados Unidos”, asegurd el dirigente
gremial, al tiempo que llamé espe-
cialmente la atencidn sobre los puntos
cruciales que estan en juego para el
complejo oleaginoso, y recordé a los
funcionarios la responsabilidad que
tiene el Gobierno Nacional de evitar los
graves perjuicios que se derivarian de
una mala negociacién, que en ningin
caso se advierte podrian compensarse
por eventuales beneficios en otros
renglones agri-
colas en térmi-
nos de empleo e
ingresos.

Reitero que la
sensibilidad de
la actividad pal-
mera —de |la cual
derivan su sus-
tento mas de
300.000 colom-

bianas radica principalmente en que
la palma de aceite es un producto
estratégico para la economia agri-
cola y rural nacional; esta localizada
en zonas de frontera agricola y de

EL SECTOR PALMERO
TIENE POCO PARA GANAR
Y EVENTUALMENTE MUCHO
PARA PERDER EN LA
NEGOCIACION DEL TLC
coN Estabpos Unipos.

conflicto; su estructura productiva
estd caracterizada por un creciente
nimero de pequefios y medianos
productores; existe una alta vola-
tilidad de los precios interna-
cionales de los aceites y grasas, y
se mantienen los subsidios y ayu-
das internas en Estados Unidos que
distorsionan el mercado de olea-
ginosas.

En ese orden de ideas, Mesa
Dishington fue enfatico en reafirmar
la necesidad de defender la salva-
guardia automatica de precios, un
periodo de desgravacion de largo
plazo para los productos de esta
cadena, y en general, criterios de
gradualidad que garanticen un
tratamiento equitativo entre los
eslabones agricola e industrial de
la cadena. Sefalé ademas que el
sector palmicultor esta a la expec-
tativa de conocer cémo funcionaran
los planes de compensacion que el
Gobierno ha anunciado para los
‘damnificados del TLC". 38

El palmicultor ® Fedepalma



