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Taller para nuevas siembras 

El 11 de noviembre Fedepalllld realizó el \\Talle r de 
Competitividad y Desarrollo del Sector Palmicultor co­
lombiano", dirigido él las pe¡'sanas que tienen a su ca.r­
go la dirección de nuevos proyectos de s iembra de pal­
ma de aceite que se est¿n prollloviendo en las diferentes 
regiones del país. Hasta el momento existen al rededor 
de 25 proyectos conocidos en ejecuciónl cada uno con 

diferentes grados de desan'ollo. 

En este tillJe f' se expuso la situación actual de 

cornpetiLividad de léI pall1licultura colonlbiana y sus pers­

pectivas futul'as y se analizaron los uite¡-ios fundamen­
tales él tener en cuenta para lograr siembra:, exitosas de 
palma de aceite en el país 

• • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • • 
Se iniciaron las negociaciones 
CAN-Argentina 

• 
• • • • 

Las delegaciones de Argentina y de los f)aíses de la Co- : 
rnullidad Andina se reunieron en la ciudad de Buenos· 
Aires el 28 y 29 de octubre para dar inicio a las negocia- : 
ciones de un Acuerdo de Alcance Parcial de · 
Complementación Económica de preferencias élrance\arias : 
fijas entre A~get1tind y la Comunidad Andina que reem- • 
pl azará a los Acuerdos bilaterales vigentes y que contn- : 
buirá a establecer las bases pal'a la negociación del Acuer- • 
do de Libre COlllercio entre el Mercosur y la CAN : 

• 
Durante la reunión acordaron que el uiterio generJI de : 
la negociación será la multilJteralización de las preferen~ • 
cias¡ con las excepciones que resulten necesarias! : 
preservándose las condiciones de Dcceso de los productos · 
del lJatnrnonio histórico, También se previó la negocia- : 
[ión de nuevos productos. • • • 
Para el 22 de noviembre¡ ambas delegaciones se compro- • • metieron a intel'cambiar su lista consolidada de produc- • 
tos, a efectos de consensuar el universo a negociar y¡ fij a- • 
~on la pl'óxima reunión para \05 días 15 y 17 de diciembre : 
en la ciudad de Lima. • 
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Controversia colombo­
boliviana 

Este aviso que publicó la empresa Del 
Llano S.A., con sede en Víllavícencío, 
en el diario Portafolio el 31 de agosto 
pasado ha dado mucho de que hablar 
en Bolivia. Al respecto el embajador 
de Bolivia en Colombia, Guido Riveras 
Frank, le envió una cal'ta a la 
M inistra de Comercio Exterior Co­
lombiana, Marta Lucía Ramírez, en 
la que afirma que Del Llano S.A. 
había adelantado prácticas de com­
petencia desleal. 

Por su parte Eduardo Bernal Arango, 
gerente general de Del Llano S.A. 
afirma que el aviso publicitario sim­

plemente dice la verdad ya que son 
hechos irrefutables el no pago de 
aranceles por parte de \05 aceites re­
finados importados de Bolivia y el uso 
de embases y etiquetas no producidas 
en Colombia, pero que jamás Del 
"Llano S.A. ha establecida acuerdo 
alguno con otras empresas para res­
tringir/ impedir o fa lsear la compe­
tencia", puntualizó. 
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