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Productores de
aceite de palma
que participaron
en ¢l programa de
exportaciones
1995

Zona norte

Qlecflores Ltda.

Extractora El Roble

Grasas y Derivados 5. A
Palmeras de Alamosa Ltda,
Extractora Patuca Ltda.
Extractoras Tequendama
Fagrasas Ltda.

Palmas Oleaginosas de Casacara

Zona central

indupaima S.A.

Agropecuarias Monterrey Lida.
Palmeras de Pio. Wilches Lida.
Palmas del Cesar

Agroince Lida.

Cooperativa Palmas Risaralda Ltda.

‘Zona oriental

Maringa Ltda.

Sapuga S.A. _
inversiones.La Margarita
Agropecuaria La Loma Ltda.
Palmeras Santana
Hacienda La Cabafia Ltda.
Entrepalmas 8.A;
Manuelita S A. _
Palmar del Oriente Lida.
Unipalma S.A. _

Palmar de Manavire
‘Guaicarama Ltda.

Palmeras Mantelibano Ltda.
Palmeras del Upia Lida:
Palmar dei Llano Ltda.

Zona occidental

Salamanca S.A. .

Palmeiras S.A.

Palmar Santa Elena Ltda.
Palmas de Tumaco Lida.
Astorga Lida.

Oleaginosas Araki Ltda.

Finca Palmas del Mira
Inversiones Rankin Bolivar & Cia
Palmas Santa Fe Lida.

sus aportes de aceite crudo de palma, lideraron la diffcil labor de exportacion
que cjecutd la Comercializadora de Aceite de Palma S.A. Sin cmbargo, a
pesar de los grandes resultados que se han (enido con los programas de
exportacion duranie 1os ditimos afios, todavia existen algunos palmiculiores
que no participan del programa, con lo cual ponen de presentc el gran
desconocimiento que tienen del mercado internodela palma. Conesta actitud,
le ocasionan un enorme perjuicio al conjunto de esta actividad, debido a que
los excedentes de aceite crudo de palma en cierta época del afio, deterioran
significativamente el precio interno, como se ha observado en muchas
oportunidades.

Ademis de las exportaciones realizadas por los palmicultores en 1995, se
registraron niveles notables de exportacion de aceite crudo y de productos de
palma conmayor valor agregada, por parte de la industria nacional de aceites
y grasas, que indudablemente incidieron en cl equilibrado balance que tuvo cl
mercado nacional. El volumen total de las exportaciones del complejo paima
fue de 22,700 toneladas en 1995, un 11.7% superior a 1994 y su valor
ascendi a US$20.350.000, lo que

representa un aumento de 270% fren-
te ab afio anterior,
no sera facil paralos
palmicultores en 1996,
debido al descenso
de los prectos
internacionales y a

las dificultades de los
mercados regionales.

Todo esto fue fundamental para el
Convenio Marco de Palma, ya que ta
existencia de una oferta adecuada y
regulada al interior del pais durante
odo el afio, facilito la adecuada ab-
sorcion de la cosecha nacional y per-
mitid que funcionara el precio men-
sual determinado por la metodologia
de dicho Convenio, durante cada uno
de los meses del afio anterior,

La labor de exportacion

Por 10 mencionado anteriormente, es fundamental prever las exportaciones
para 1996 y programarlas de acuerdo con las citras de produccidn y consumo,
Para hacerlo, se llevd a cabo una reunién con todas las plantas de bencficio
en diciembre de 1995, ¢n la cual Fedepalma presentd ¢l programa de
exportacionas 1996, realizado con base en un andlisis detallado del compor-
tamicnto del mercado nacional de accites y grasas vegetales y animales para
todoslosusos en 1995 y las proyecciones que se ticnen para 1996, De acucerdo
con estas cifras, s¢ acordd programar inicialmente unas exporlaciones de
18.000 roneladas de aceite crudo de palma para 1996, sin contar con la
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ocurrencia de importaciones de este producto o sus fracciones.
Durante el comité de concertacion del Convenio Marco de Paima,
también se Teitert esta programacion, asi como se establecié la
necesidad de iniciar ¢l acopio y exportacion de 10.000 toneladas
de aceite crudo de palma entre 10s meses de febrero y abril.

Durante 1996 se espera una mayor participacion de parte de todos
los palmicultores nacionales en el programa de exportaciones,
para poder cumplir conlas metas que sehan disefiado y lograr que
durante este afio s¢ puedan mantencr unos ingresos rentables y
estables para el sector palmicultor en Ssu conjunto. Es importante
reiterar, que solo con el esfuerzo detodos los produciores de aceite
de palma se podrd conseguir este objetivo, por 1o tanto es
nccesario contar no solamente con la voluntad sino con el cumpli-
miento real para el presente afio, v corregir la experiencia del afio
anterior, cuando solouna parte de los palmicullores que se habjan
comprometlido con sus cootas, cumplieron.

Las exportaciones de aceite crudo de palma en Colombia, deben
ser impulsadas por los palmiculiores, mediante el apoyo al
programa y el cumplimiento oportuno de sus cuotas de aceite, ya
que la Comercializadorade Aceite de Palma S A esenesenciaun
agente facilitador que ejecuta la labor de exportacion de los
productores coordinandolalogisticanactonal einternacional para
que esto se lleve a cabo. Son los productores fos responsables de
este programa de exportaciones y deben estar atentos a cualquier
cambio que se presente en la produccidn, comercializacion e
invemtarios.

Lalabor de exportacion no va a ser ficil paralos palmicultores en
1996, debido al descensode 1os precios a nivel internacional v las
dificultades de los mercados a nivel regional. Los precios interna-
cionales durante 1995 estuvicron en un buen nivel, lo cual
significd que se obrevicran unos bucnos precios para las exporta-
ciones de aceite crudo de palma. Esto no se va a presentar duranie
19496 y segin los prondsticos, van a seguir descendiendo. De otra
parte, Venezucla, unmercado Importante para la palma, continda
con gran dificulrad para realizar sus pagos, debido a su crisis
cambiaria; y las exportaciones que realizaron algunas industrias
del pais durante el afio pasado quizds no se repitan, ya que se
debieron a los buenos precios internacionales, Esto significa que
este afto el estuerzo lo deben realizar 10s propios palmicuiiores.

Por todolo expuesto anteriormente, esimportante que 10s produc-
tores adguieran el compromiso con el gremio palmicultor de aunar
csfuerzos y de colaborar decididamente con 1a labor de la Comer-
cializadora de Aceite de Palma para sacar adelante el programa de
exportaciones. SOlo de esta forma podran estar tranguilos de que
el mercado de 1a palma continde organizado y regulado. +
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~Sindicato vota
~ huelga en Monterrey
El pasado 7 de febrero entraron en huelga los

empleados de la plantacidn de palma de aceite
yextractora Monterrey; ubicada en el muncipio

de Puerto Wilches-Santander. Esta empresa
Jtiene una planta de 422 empleados fijos y aproxi-

madamente unos 160 por contraio civil, con una
produceion cercana a tas 65.000 toneladas de
fruto.

La crisis de'la empresa radica en que sus rendi-
mientos y salarios actuales no pueden competir,
ya que la mano de obra e¢s muy costosa y tiene
una baja productividad. Conla produccidnen su
mixima capacidad posible y ¢l precio actual,
los ingresos que se obtengan serdn inferiores i
los costos de prodiccion y 1os gastos adminis-
trativos,

Esto significa que se deben renovar tos cultivos
y modemizar los equipos, de forma (que se
mejoren los rendimientos y disminuyanios cos-
tos, y dichas acciones implican una inversion de
capital que la.empresa no estd en condiciones
ccondmicas de asumir.

Monierrey es una plantacién con 33 afios de
funcionamiemo v la capacidad de sus instala-
ciones y el potencial de produccion llegaronasu
médxima posibilidad.

Pari buscar una solucidn a la situacion que se
enfrenta, la empresa presentd un proyecto de-
nominado Plan de Prevencidn, que busca esta-
blecer las condiciones que permitan hacer fa
inversidnnecesaria en renovacion de cultivos y
modemizacion de equipos. Este Plan pretende
mejorar 1os rendimientos para alcanzar niveles
competitivos, mediante el paso a sistemas de
cosecha mas eficientes y la aplicacion de nue-
vas tablas de remuneracidn que incentivan un
mayor rendimiento y mejoran las posibilidades |,
de lograr mgresos adicionales al bisico a fos
trabajadores. También propone ajustar la e¢s-
tructura de coslos con las posibilidades reales
delaempresd, en loreferenie a seguridad social,
cesantias y alternativas de contratacion.
Actualmente, los trabajadores de Sintrapalma
estdn en cese total de actividades y adelantan
negociaciones con la empresa,




