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usos 

Aplicaciones de las tintas a base de 
aceite de palma 

L as tintas a base de aceite de palma se pueden vence e! año entrante. El director técnico de Coates 
utilizar, no solamente en la indmtria de los diarios, Brothers, N g Chew Ying, señaló que la compañía está 
sino también sobre plástico y otras superficies dispuesta a ampliar el contrato con el Porim si el 
metálicas. Instiruto está interesado. 

«Además de utilizarlas en papel periódico, 
trataremos de emplear estas tintas en diferentes 
texturas, puesto que tienen una amplia gama de 
aplicaciones. Sus mas también se pueden extender a 
la industria de los alimentos y bebidas, mediante la 
impresión sobre latas metálicas o envases rlásticos», 
señaló el funcionario de investigación, de Instiruto 
Mala yo de Investigación en Aceite de Palma 
(PORIM), Dr. TL. Ooi. 

Manifestó que el aceite de palma, como smtituto 
de los productos a base de petróleo, ofrece varias 
ventajas, en el sentido de que es renovable y 
abundante. Dentro de las ventajas, según el Porim, se 
cuenta el hecho de que presenta un menor riesgo 
ambiental que los productos a base de petróleo, es 
más fácil de desechar, tiene un mejor desempeño de 
color y reduce la emisión de residuos tóxicos hacia la 
atmósfera. 

El PorÍTn y Coa tes Brothers emprendieron un 
proyecto conjunto de investigación acerca de la 
viabilidad de fabricar tinta para impresión. 
Posiblemente se ampliará a tres años e! contrato que 

"Nuestra meta para el año próximo es disponer 
de tintas comerciales, tanto de color como negras, 
para la industria de los diarios. Después de realizar 
pruebas en Singapur y Tailandia, las cuales recibieron 
aprobación, esperamos ampliar e! mercado a otros 
países de la ASEAN», señaló Ng Chew. 

La compañía está exportando tintas a base de 
aceite de palma a Singa pur, por un valor de R.\11, 5 
millones (US$S60.000), y espera exportar una 
cantidad similar a Tailandia. 

En el mercado interno, la siguiente etapa será la 
de introducir tintas negras a un precio económico y 
después ampliar -'liS usos para otras aplicaciones, 
como las revistas. 

La principal desventaja de la comercialización de 
las tintas a base de aceite de palma es que cuestan el 
doble de las tintas a base de petróleo. Un kilo de tinta 
a base de aceite de palma cuesta RM15 (US$5.6), lo 
cual significa que la tonelada de tinta costaría 
RM15.000 (US$5.600). (Tomado de «The Planten,. 
TVl.70, No.814) 

Se cumple programa de Exportaciones 
Durante 1994, el comporta- del nivel histórico. Esto le ha per- destino a países como Jamaica, Hon
miento de! precio internacional de! mitido a algunas empresas ofrecer un duras, Venezuela y México. 
aceite de palma ha sido inpredecible, precio menor al productor nacional 
tanto que el esfuerzo de los palmi- de aceite de palma, muy por debajo 
cultores y de la Comercializadora de del precio de importación. 
Aceite de Palma S.A. ha tenido dife
rentes rumbos, de acuerdo con los 
cambios del mercado internacional. 

Durante el primer semestre de 
1994, las condiciones de comer
cialización del aceite crudo de palma 
fuerón díficiles. Esto se refleja en los 
precios nominales, pago de contado, 
que si bien aumentaron durante 
enero y febrero, durante los meses 
siguientes se deterioraron.Este 
deterioro en los precios esta dado 
fundamentalmente, por el alto nivel 
de inventarios en poder de la indus
tria a principios de 1994, por encima 

En este contexto, los palmicul
tares han tratado de regular el merca
do mediante la realización de un pro
grama de exportaciones de 18.500 
ton., las cuales se están cumpliendo 
a cabalidad. Hasta finales de agosto 
se habían exportado 12_500 ton., 
dando cumplimiento a los aportes, 
a prorrata, de las extractoras de las 
zonas central, oriental y occidental. 
Lo correspondiente a la zona norte 
se está completando para poder cul
minar exitosamente este programa. 

El programa de exportaciones se 
inició a partir del mes de marro, con 

No obstante estos esfuerzos, los 
problemas de comercialu,ación a co
mienzos de! segundo semestre de 
1994 persi~tian, agravandose para 
algunos palmicultores que no lo
graban comercializar el aceite debido 
a que la industria no les compraba a 
un precio razonable. 

En estas condiciones, en e! segun
do semestre del año se realizó un gran 
esfuerzo por parte de los palmirul
tores que inCIdieron en e! compor
tamiento de! precio interno del acei
te. Así como el inusitado aumento 
de los precios internacionales, a ni
veles que pocas veces se había visto. 

Sigue a la póg. 9 




