
IVADORES DE PALMA DE ACEITE 

Venezuela aplica una metodolo
gía diferente en su sistema de franjas 
de precios para la importación de 
semillas oleaginosas, aceites y grasas, 
resultándoles más baratas. 

Fedepalma le ha solicitado al Go
bierno Nacional que negocie con el 
país vecino el desmonte inmediato de 
estos convenios y la armonización de 
las franjas de precios. 

Por lo pronto, urge la adopción de 
medidas compensatorias claras, que 
impidan una competencia desleal de 
estas materias primas o de los pro
ductos fabricados con ellas. 

Ecuador 

Es sorprendente la decisión del 
gobierno colombiano de otorgarle 
preferencias a un amplio grupo de 
productos agrícolas -entre ellos las 
semillas oleaginosas, los acei tes y gra
sas animales y vegetales-, que consis
ten en que Ecuador pueda manejar 
aranceles para estos productos hasta 
5 puntos por debajo del arancel exter
no común acordado, hasta 1996. 

Esta negociación lesiona la pro
ducciónnacional agrícola e industrial, 
puesto que Ecuador tiene en este cam
po un desarrollo tecnológico similar 
al de Colombia, y sus costos -especial
mente los de mano de obra- son muy 
inferiores. Por ello no se justifica, de 
ninguna manera, una diferencia aran
celaria en estos productos. 

Ecuadortampocohaadoptadoaún 
el mecanismo de franjas de precios 
para la importación de oleaginosas. 

Perú 

También hemos perdido en la ne
gociación con Perú, pues se han otor
gado preferencias a productos como 
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EXPORTACIONES: 

LA GRAN ALTERNATIVA 

Jens Mesa dijo que las exportaciones se han venido convirtiendo 
en una alternativa para la exitosa comercialización de la producción 
de palma de aceite nacional. 

Así lo demostró indicando que las ventas al exterior realizadas 
por la Comercializad ora de Palma de Aceite S.A., por cuenta de sus 
socios, superaron durante 1992 las 6.900 toneladas de aceite crudo de 
palma, las cuales se colocaron en El Salvador, Inglaterra, Jamaica y 
Venezuela. 

El Director Ejecutivo de la Federación resaltó el efecto positivo 
que esta actividad tuvo el año pasado sobre la recuperación de los 
precios internos de la palma, que habían caído a un nivel suprema
mente bajo, principalmente como consecuencia de la mayor oferta 
temporal de aceite. 

De acuerdo con la observación histórica de la evolución mensual 
de los precios del aceite crudo de palma en los últimos años en los 
cuales se presentó una situación de crisis similar, se podría decir que 
en 1992 la recuperación de los precios se anticipó en dos o tres meses 
aproximadamente, loque sin duda constituye un gran beneficio para 
todos 105 cultivadores. 

Explicó el dirigente gremial que, de acuerdo con información 
suministrada a Fedepalma a finales de 1992 y a principios de este afio, 
se realizó un cuidadoso análisis sobre las posibilidades del mercado 
interno en 1993, para tratar de evitar que se repita una situación en 
la que los precios de la palma fluctúen bruscamente. "Los escenarios 
más probables indicaron que los palmicultores deberán prepararse 
para exportar este año entre 15 y 20 mil toneladas, sin perjuicio del 
almacenamiento que normalmente es necesario hacer para regular la 
oferta a lo largo del año", dijo. 

Aseguró Mesa Dishington que debido a las limitaciones de la 
infraestructura disponible en el país, el gremio y su comercializadora 
deberán diseñar un plan de acción para que en un plazo prudencial' 
los puertos cuenten con toda la infraestructura de apoyo que las 
exportaciones de pa Ima requieren. 

Anunció que la Comercializad ora también ha comenzado un 
programa de venta de insumos para el cultivo de la palma, con el 
objeto de apoyar a sus socios y desarrollar otra fuentede ingresos que 
le permita financiar su operación más holgadamente. "También en 
este frente se visualizan beneficios importantes para sus socios, no 
sólo con€I suministro directo de insumas, sino por el efecto regulador 
que puede tener sobre los precios de algunos de ellos", puntualizó. 


