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' XXI CONGRESO NACIONAL DE CU

Informe de Direccioén Ejecutiva

El Director Ejecutivo de Fedepalma, Jens Mesa Dishington, rindié un pormenoriza-
do informe al Congreso, en donde puso de presente la importancia de adelantar con-
ventios de integracion con otros paises, siempre y cuando no se desproteja a la activi-
dad agropecuaria nacional. Asi mismo, destaco el buen desempeifio de la Comerciali-
zadora de Aceite de Palma S. A., que ha empezado a exportar con algiin éxito la pro-
duccion palmera a varios paises, a la vez gue hizo una fuerte critica al Gobierno
Nacional por supeditar las politicas sectoriales al manejo macroeconémico.

A continuacion se pre-
sentan los puntos mais
relevantes de la interven-
cién del Director Ejecutivo
de Fedepalma.

Dr. Jens Mesa Dishington, Director
Ejecutivo de Fedepalma, en momentos
en que rendia su informe al Congreso.

INTEGRACION SI,
PERO...

El Director Ejecutivo de Fedepal-
ma formul¢ una fuerte critica al go-
bierno por la manera como ha venido
firmando los tratados de integracion
conotros paises, sin tener encuentalo
lesivos que ellos pueden resultar de
no adoptarse las medidas necesarias
para proteger de alguna manera al
sector productor nacional.

Asegurdque, engeneral, el gremio
palmicultor apoya la integracion de
los mercado subregionales, unade las
banderas del actual gobierno para ter-
minar de implementar 1a accion apet-
turista. Y si bien reconoci¢ un verda-
dero atractivo en la ampliacion de los
mercados y elincrementodelos flujos
de comercio, advirtit sobre 1a necesi-
dad de garantizar que la competencia
que enfrente la produccion nacional,
se realice en igualdad de condiciones.

Dijo que la palma es muy sensible
a la negociacion de acuerdos comer-
atales, puesto que el mercado interna-
cional de semillas oleaginosas, aceites
y grasas, estd fuertemente distorsio-
nado, comao consecuencia de los apo-
yos ¥ subsidios que muchos paises,
principalmentelos més desarrollados,
les otorgan a sus agricultores.

En el marco de la X Conferencia
Internacional sobre Palma de Aceite,

el vocero de la Fedepalma analizo asi
las implicaciones de los acuerdos bi-
laterales:

Venezuela

Por sus condiciones, Venezuela es
un mercado potencial muy importan-
te para la produccién de palma co-
lombiana, Sin embargo, ello no se ha
podido materializar por falta de ar-
monizacion de algunas politicas.

Los convenios de alcance parcial
de Aladi que Venezuela ha venido
prorrogando con Argentina, Brasil y

Venezuela es un
mercado potencial
muy importante para
la produccion de
palma colombiana

Paraguay, los cuales le otorgan am-
plias preferencias arancelarias a la
importacion de soya y girasol, perfo-
ran gl arance] externo comtn acorda-
do con Colombia y colocan en des-
ventaja tanto a la produccién colom-
biana de oleaginosas comoalaindus-
tria nacional de aceites y grasas, al
permitir que Venezuela pueda im-
portar sus materias primasa menores
costos.
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Venezuela aplica una metodolo-
gia diferente en su sistema de franjas
de precios para la importacion de
semillas oleaginosas, aceites y grasas,
resultindoles mas baratas.

Fedepalma le ha solicitado al Go-
bierno Nacional que negocie con el
paisvecino el desmonte inmediatode
estos convenios y la armonizacion de
las franjas de precios.

Por lo pronto, urge la adopcion de
medidas compensatorias claras, que
impidan una competencia desleal de
estas materias primas o de los pro-
ductos fabricados con ellas.

Ecuador

Es sorprendente la decision del
gobierno colombiano de otorgarle
preferencias a un amplio grupo de
productos agricolas -entre ellos las
semillas oleaginosas, los aceitesy gra-
sas animales y vegetales-, que consis-
ten en que Ecuador pueda manejar
aranceles para estos productos hasta
5 puntos por debajo del arancel exter-
no comun acordado, hasta 1996,

Esta negociacion lesiona la pro-
duccidonnacional agricola eindustrial,
puestoque Ecuadortiene en este cam-
po un desarrollo tecnoldgico similar
alde Colombia, y sus costos -especial-
mente los de mano de obra- son muy
inferiores. Por ello no se justifica, de
ninguna manera, unadiferencia aran-
celaria en estos productos.

Ecuadortampocohaadoptadeatn
el mecanismo de franjas de precios
para la importacion de oleaginosas.

-,

Pera

También hemos perdido en la ne-
gociacion con Peri, pues se han otor-
gado preferencias a productos como

{Continfia en la pagina sigulente)

IVADORES DE PALMA DE ACEITE N

EXPORTACIONES:
LA GRAN ALTERNATIVA

Jens Mesa dijo que Jas exportaciones se han venido convirtiendo
en una alternativa para la exitosa comercializacion de la produccion
de palma de aceite nacional.

Asi lo demostré indicando que las ventas al exterior realizadas
por la Comercializadora de Palma de Aceite 5.A., por cuenta de sus
s0ocios, superaron durante 1992 las 6.900 toneladas de aceite crudo de
palma, las cuales se colocaron en El Salvador, Inglaterra, Jamaica y
Venezuela.

El Director Ejecutivo de la Federacion resaltd el efecto positivo
que esta actividad tuvo el ano pasado sobre la recuperacion de los
precios internos de la palma, que habian caido a un nivel suprema-
mente bajo, principalmente como consecuencia de la mayor oferta
temporal de aceite.

De acuerdo con la observacion historica de la evolucion mensual
de los precios del aceite crudo de palma en los dltimos anos en los
cuales se presentd una situacion de crisis similar, se podria decir que
en 1992 la recuperacion de los precios se anticips en dos o tres meses
aproximadamente, lo que sin duda constituye un gran beneficio para
todos los cultivadores.

Explico el dirigente gremial que, de acuerdo con informacidn
suministrada a Fedepalmaafinalesde 1992 y a principios de este anio,
se realizd un cuidadoso andlisis sobre las posibilidades del mercado
interno en 1993, para tratar de evitar que se repita una situacion en
la quelos precios de la palma flucten bruscamente. “Los escenarios
mas probables indicaron que los palmicultores deberdn prepararse
para exportar este afio entre 15 y 20 mil toneladas, sin perjuicio del
almacenamiento quenormalmente es necesario hacer para regularla
oferta a lo largo del afo”, dijo.

Asegurd Mesa Dishington que debido a las limitaciones de la
infraestructuradisponible en el pais, el gremio y sucomercializadora
deberdn disefar un plan de aecion para que en un plazo prudencial”
los puertos cuenten con toda la infraestructura de apoyo que las
exportaciones de palma requieren.

Anuncid que la Comercializadota también ha comenzado un
programa de venta de insumos para el cultivo de la palma, con el
objetode apoyarasussocios ydesarrollar otra fuente de ingresos que

de permita financiar su-operacion mas holgadamente. “También en

este frente se visualizan beneficios importantes para sus socios, no
solo conelsuministrodirectode insumas, sino porelefecto reguladar

- que puede tener sobrelos precios de algunos de ellos”, puntualizo.
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“DE NO CORREGIRSE MANEJO MACROECONOMICO
LA APERTURA PODRIA FRACASAR"

Pese a los enormes esfuerzos de los palmicultores -

por mostrar positivos balances en produccion, rendi-
mientos e investigacion, las medidas macroecondmi-
cas del actual gobierno, la falta de una politica secto-

rial y la terrible inseguridad de la que son victimas las

regiones en donde se cultiva la oleaginosa, han men-
guado el promisorio desarrollo de esta oleaginosa.

El palmero es uno de los pocos gremios del pais
que ha desarrollado una infraestructura que de algu-
na manera le ha permitido investigar sobre enferme-
dades propias de nuestra region y también ha creado
canales de comercializacion a través de los cuales ha
exportado con algin éxito su producto a otros paises.

Sin embargo, y a pesar de ser Colombia el quinto
productor a nivel mundial de palma de aceite y el
primero en Latinoamérica, no se vislumbra en el corto

plazo un mejoramiento de las condiciones actuales.
pues, en el marco de la apertura economica, el sector -
se ha visto abocado a competir internacionalmente.

conlas naciones desarrolladas que corrompen el mer-

cado conlosaltos subsidios que otorgan a sus produc- -

tores.

bia desconocit totalmente la realidad de los mercados
internacionales agricolas y por ello el sector agrope-
cuario se ha visto fuerternente afectado.

El Director Ejecutivo de la_Federaci(’)n dijo que las

‘condiciones macroecondmicas nacionales, que fijan el
_enitorno dentro del cual se lleva a cabo la produccion

de palma, tienen cada dia mayor relevancia sobre el
futuro de este subsector, en particular por ser una
actividad productiva con un alto valor agregado na-
cional. : :

-”Si por ejemploel pais continia con una politica de
revaluacion de sumoneda, la competitividad de nues-

traproducciontantoenel mercadointernocomoenlos

de exportacion se verd cada dia mas comprometida, -
puesto que no -es posible sobrevivir dentro de un

- contexto en el que los costos de produccién se incre-

mentan a tasas superiores alosingresos, especialmen-
te cuando los mdrgenes ya son muy estrechos 0 no
existen”, dijo. S

Previ0 que silasituacion actual dela tasadecambio
no se corrige pronto y la revaluacion se mantiene o se

Para Fedepalma, la aperturaecontmicaen Coiom-_

(;aso.

acentia, la apertura econmica sera un completo fra-

los aceites de palma y pescado, sin
exigir ninguna reciprocidad y sin te-
ner claridad de las consecuencias de
esto sobre la produccién nacional.

Todavianose comprendenlos pro-
pOsitos del gobierno en esta negocia-
cién, ni cudles son los intereses que
realmente se defendieron.

México

Un estudio contratado por Fede-
palma recientemente, encontro que la
produccidn colombiana de semillas
oleaginosas y aceite de palma se veria
seriamente amenazada en el evento
de una integracion inmediata y sin
restricciones con México, en razdn a

que este pais importa grandes canti-
dades de soya y otras oleaginosas
subsidiadas y sin aranceles.

Loanterior podrfa causarla “trian-
gulacion”, loque significaria la entra-
da de productos de un tercer pais al
nuestroa través de México, sinningu-
na restriccion, hecho que compitien-
do deslealmente con los productores
nacionales.

Para evitar tal circunstancia, el es-
tudio en mencidn sugiere que las par-
tidasde este capitulose incluyan enel
grupode desgravacion mas lentay se
negocien normas de origen mas es-
trictas, como por ejemplo que lo que
se exporte sea elaborado a partir de
materias primas nacionales.

Argentina-Brasil

El gobierno colombiano también
ha venido adelantando negociaciones
para suscribir nuevos convenios de
alcance parcial con Argentinay Brasil.
Argentina encabez6 su lista de solici-
tudes pidiendo preferencias para su
aceite de soya, girasol y oliva.

Al conocer esto, Fedepalma advir-
ti¢ al gobierno los graves problemas
que estas preferencias le causarian al
cultivode la palma nacional, agravan-
do alin mas la actual situacion, conlo
cual el gobierno se comprometié a no
aceptar estos productos dentro de la
negociacion. Por extension, también
se acordd no incluir ninguno de ellos
en la lista a negociar con Brasil.



