EL PALMICULTOR- 5

COMERCIALIZADORA

Unica solucion: Exportar

En esta primera oportunidad de comunicarme con los miembros
de Fedepalina, quisiera aprovechar la ocasitn parahacer £nfasis
en la absoluta necesidad de exportar que tcnemos la totalidad del
gremio patmicultor y por consiguiente para invitar a aguellos
que faltan para que se asocien a la Comercializadora.

Elpreciode unproducto, Hamese aceite de

el esfuerzo por usted para asi vender su produccidn al precio mds
alto, solo? Es agui donde necesitamos de la solidaridad de todos
los palmeros del pafs. Exportar es 1a Gnica solucidn. Y esexportar
para que todos ganemos.

Otra ventaja de ser sacio activo de la Comercializadora s fa
informacidn adicional que los socios reci-

palma, no puede ser fijado o manipufado.
El precio es resultado de la oferta vs.
demanda. La oferta en el mercado nacio-
nal puede ser plancada por los palmiculto-
res segiin, su capacidad de almacendje, sus
condiciones econdmicas y las exportacio-
nes de la Comercializadora. En cambio la

birdn regularmente sobre los distintos
mercados.

Sobre la exportacién de las 5.00K) wnela-
das acordadas en el pasado Congreso ¢n
Cali, les informamos que el 22 dc agosto
sale el primer lote de 1.OO( toneladas y ¢l
5 de septicmmbre sale el scgundo lote de

demanda la asumimos constante. Manejar
la oferta st afecta el precio del mercado
nacional. Por esto tenemos que exportar
los excedentes de tal forma que no sobre ni

1.250 1oneladas. Esperamos continuar
contando con $0s oportunas ciregas para
concluir exitosamente el plan de exporta-
cidn por Barranquilla.

una gota de accite en ¢l pals, y para cso

necesitamos una Comercializadora tuerte de ks palmeros, como
también una adecuada capacidad de almacenaje estratégico de
los mismos. Es nuesiro trabajo asegurarnos de que los precios
internos del aceite no caigan por ningiin motivo por debajo de lo
que costaria cxportarlo, caso que sucedié durante 1992 y las
razomes son varias y conocidas por todos.

+Cuanto le ha afectado a usted senor palmero, el verse obligado
a vender su produccidn a niveles de hasta $220.0007 ; No serfa
m3s conveniente ser socio de la Comercializadora y exportar el
20% de su produccion al precio de hace und seimana, para
posteriormente vender el 80% de la misma entre un 30 y un 70%
mas alto? ; O preficre usted dejar que los demds palmeros hagan

Para fines de este mes la Comercializadora

tiene electivamente vendidas 6.250 toncladas en el exterior.
Crecemos poder aftirmar que gracias a las ventas al exterior por
parte de la Comercializadora, el precio del aceite se ha recupera-
do lentamente. ; Cémo seria ¢l mercado nacional hoy de no haber
vendido estas 6.250) toneladas con el concurso de algunos palmi-
cultores?
Porilimo creo importante hacer un recemocimiento oficial al Dr.
Luis JFernando Herrera, quien dirigié la Comercializadora hasta
el mes de junio. EY Dr. Herrera acometid la fase inicial de la
empresa, labor que puedo garantizar 1o ha sido nada facil y
espero continvar contando con la colaboracion del Dr. Herrera,
Luis Alfredo Orozeo - Gerente

{Viene de In pdging anterior)

Los empresarios pagan 1.4 millones de
pesos anuales de utlidades a los produc-
tores asociados, independientemente del
salario diario que gana el duefio de la
tierra si trabaja en el proyecto.

Con esos ejemplos, explico ¢l funcieona-
rio, se prucba hoy en México como cn
general se prictica en el mundo, las aso-
ciaciones y la agricultura por confrato se
desarrolla en grandes extensiones.
Apuntd que la inversidén extranjera no
{icne limitacion y que sc realiza conforme
a la legislacion cn ta materia y menciond
otros polos de desarrollo que recibirdn el
apoyo gubcmamental y la activa partici-
pacion de los dvefios de la tierra v la
iniciativa privada,

En Chiapas se crea la infraestructura hi-
droagricola en una superficie de 250.000
hectareas que se dedicardn a la explota-
cion de platano para exportacion, fruga
que ya s¢ comercializa en condiciones
favorables co Corea y Japon,

También cité que el Valle de Mexicali
(Baja California y Sonora) reune condi-
ciones inmejorables para producir hortali-
zas vy frutales para exportacitn, dada su
cercania con el mercado norteamericano
y, sobre odo, que opera como ung unidad
con 210.000 hectdreas de riego segurn,
LEn cuanto a las negociaciones multilate-
rales de la Ronda Uraguay del Acuerdo
General sobre Aranceles Aduaneros y
Comercio (GATT), Hank Gonzadlez mani-
festd que van por buen camino y que sélo
falta determinar en qué tiempo txklos log

paises reduciran o eliminaran subsidios a
log productos agropecuarios.

Consider6 gue E.U., Canada y México no
deben  entrar en  competencia, Sing
complementar sus cconomias y producir
[o que a cada pais convenga, de acuerdo
CON SUS YENtajas comparativas.

En México es necesaria crear mayores
oportunidades de emplco en ¢l medio rural,
a fin de disminuir la fuerza de trabajo que
alin prevalece, pues mientras en Estados
Unidos y otras naciones desarrolladas se
dedicaalaproduccidnroralel 2.303%en
México la fuerza de trabajo representa ¢l
26%.
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