Buscar rutas de exportacion es la tarea
de los palmicultores de la Zona Oriental

Con el fin de analizar las dificultades del sector palmicul-
tor en la Zona Oriental y avanzar en sus posibles solucio-
nes, se realizaron las reuniones gremiales el pasado 19
y 20 de marzo en Yopal y Villavicencio, respectivamente.

Aspectos como la proyeccién de la palmicultura, las
buenas practicas agricolas, la organizacion de los palmi-
cultores para aprovechar los esfuerzos gremiales en ma-
teria de extension, la escogencia de terrenos adecuados
para sembrar, mayor productividad para la sostenibili-
dad econdémica del negocio, ademas de la importancia
de mejorar la logistica para exportar y de encontrar nue-
vos destinos de comercializacion, fueron los principales
temas que se trataron en esta zona del pais.

Yopal

Durante la reunion en el Hotel GHL frente a mas de 80
palmicultores de la zona, el Presidente Ejecutivo de Fe-
depalma, Jens Mesa Dishington, manifestd que hoy los
Llanos, Casanare y Meta, tienen 40 % del area total sem-
brada en Colombia, es decir unas 200 mil hectareas,
con una productividad promedio de cuatro toneladas de
aceite por hectérea. Sin embargo, afirmé que con los
problemas de comercializacion existentes, a los compra-

dores de la Costa Atlantica les resulta mas barato impor-
tar aceite desde Malasia que comprarlo en los Llanos.

Asf mismo, el lider gremial asegurd que una vez se tra-
baje en conjunto, se pueden llegar a producir mas de
30 toneladas de fruto por hectarea y, lograr mas de las
35 t/ha que se producen en el Campo Experimental el
Palmar de La Vizcaina.

Existen condiciones favorables en el llano, hay buenas
tierras y agua, pero lo desfavorable es que al momento
de exportar los productos obtenidos a partir del fruto de
la palma de aceite, el acceso a los puertos desde los
departamentos de la Orinoquia no cuentan con una
infraestructura adecuada. Los altos costos no hacen
competitiva la produccién.

Alfonso Chaparro Soler, reconocido palmicultor de la
zona, afirmdé que “si no nos organizamos y comenzamos
aincursionar en la politica, con representantes palmeros
en el Concejo, Asamblea y Congreso y, que entiendan al
gremio, el futuro se nos puede tornar muy complicado
al no encontrar soluciones a nuestras problematicas”.

Por su parte, Juan Carlos Morales, Gerente del Palmar
de Altamira, asegurd que las Reuniones Gremiales sirven
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como espacio de reflexion sobre las diferentes proble-
maticas, invitd a los palmicultores a desarrollar nuevos
canales de comercializacion de aceite vy, citd a Vene-
zuela como ejemplo: “debemos aprovecharnos de su
problema de escasez de alimentos y de la ubicacion
geogréfica que tiene Colombia”, afirma.

También dijo que una organizacion empresarial como
Manuelita ha invertido en la zona por el bajo costo de
la tierra, pero las dificultades de comercializacidon han
retrasado las proyecciones. Las alzas de las mezclas
de biodiésel no han dado las sefiales adecuadas de
parte del Gobierno Nacional y esto hace que se deba
pensar en otras alternativas.

A lo que Mesa Dishington agreg6: “hay que aprender a
venderles aceite a los venezolanos, ellos importan cer-
ca del 99 % del aceite que consumen. Aquf se debe
comenzar a planear rutas para exportarles”.

Alexandre Cooman, Director de la Unidad de Extension
de Cenipalma, y Juan Pablo Tovar, Coordinador Regio-
nal de Manejo Sanitario - Zona Oriental, presentaron el
panorama fitosanitario de la zona, al igual que los retos
y avances del objetivo estratégico para superar esta
problematica. A su juicio, el tema prioritario en esta par-

te del pals es la Marchitez letal (ML), enfermedad con
gran incidencia y dispersion.

“Es fundamental que exista una organizacion de los pal-
micultores en nlcleos palmeros en las diferentes zonas
para reforzar la asistencia técnicay asf, hacer una exten-
sion efectiva desde la Federacion”, asegurd Cooman.

Y entre las prioridades de trabajo para este ano, esté la
de mantenery fortalecer los programas que se vienen de-
sarrollando, tales como impulsar la adopcién del plan
de manejo de la ML, verificacion de aplicacion de los
planes, tanto en cultivos propios como en proveedores;
desarrollo del Sistema de Informacién Geogréfico (SIG)
Fitosanitario y los programas de evaluacién y fortaleci-
miento de censadores sanitarios. Ademas, comenzar
a desarrollar los planes de manejo fitosanitario para
registro del ICA (Instituto Colombiano Agropecuario),
fortalecer el estudio epidemiolégico de la ML y unificar
los criterios de manejo vy verificacion de enfermedades
como el Anillo rojo (AR) y la Pudricién del cogollo (PC),
concluy6 Juan Pablo Tovar durante su presentacion.

A su vez, Fabio Zuluaga, Director Adjunto de Cenipalma,
sefnald la inversion y crecimiento del Campo Experi-
mental el Palmar de las Corocoras en el municipio de

Juan Carlos Morales, Gerente del Palmar de Altamira, durante su intervencion en la Reunion Gremial de Yopal. Foto: Willy Arroyo
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Paratebueno. Recalcd que el objetivo de estos cam-
pOs es prestar servicios para apoyar las actividades de
investigacion y extension que desarrolla Cenipalma, y
responder a las problematicas de las zonas.

Villavicencio

El Presidente Ejecutivo de Fedepalma, durante la
Reunién Gremial en la capital del Meta, destacé la im-
portancia de dicho departamento para el sector pal-
mero colombiano y expres6 su preocupacion por los
problemas logfisticos. “Es importante que los producto-
res y el gobierno regional implementen nuevas estrate-
gias para enfrentar las restricciones logisticas actuales.
La prioridad de esta zona del pais es la de conectarse
a los puertos de exportacion”, afirmo.

También, mostré preocupacion por los Planes de Orde-
namiento Territorial y aseguré que “hay que trabajar uni-
dos, que cada nucleo palmero sea una familia, primero
debemos organizarnos para después poder hablar con
los politicos sobres las problematicas del sector. Hasta
que no aclaremos cual va a ser la ruta, no tenemos idea
de como sera el futuro de la palmicultura en los Llanos”.

Asi mismo, el lider gremial hizo una invitacion al Congre-
so Nacional de Cultivadores de Palma de Aceite que se
llevara a cabo del 2 al 5 de junio en Restrepo, Meta, al
que se espera una participacién mas activa de los pal-
meros de la zona en el ejercicio de eleccién de las Juntas
Directivas de Fedepalma y Cenipalma.
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Alfonso Chaparro Soler, reconocido palmicultor de la Zona
Oriental, manifestd su preocupacion sobre el futuro de la
palmicultura en su region. Foto: Willy Arroyo

Mauricio Posso Vacca, Director de Comercializacion Es-
tratégica, expuso el andlisis sobre la comercializacion de
aceite de palma en Colombia y el mundo. Foto: Willy Arroyo

Por su parte, Camilo Santos Arévalo, Consultor Gre-
mial Regional, presento el proceso de implementacién
del modelo de gestion gremial que se adelanta bajo el
proyecto de Fedepalma con INNpulsa. A su vez, indicé
los avances significativos resaltando la realizacion de los
talleres sobre el modelo de gestién gremial realizados
en la Zona Oriental, las jornadas de capacitacion en la
metodologia Metodologia General Ajustada del Sistema
Nacional de Regalias vy, el proceso de actualizacion de
las agendas de infraestructura.

Por su parte, Mauricio Posso Vacca, Director de Co-
mercializacion Estratégica de Fedepalma, presenté el
analisis de la situacién de comercializacion de aceite
de palma en Colombia y el mundo, que principalmente
muestra que la produccion de aceite alcanzé 1.109 mil
toneladas durante 2014, es decir 6,6 % superior a 2013,
pero las importaciones de aceite de palma subieron 2
% en 2014, en paises como Brasil y Perd, que tuvieron
un incremento bastante significativo.

“lLa tasa de cambio ha representado un elemento posi-
tivo en el valor de la tonelada de aceite de palma; pero
se presenta un récord histérico de cosecha de soya, lo
que ocasiona una tendencia a la baja del precio inter-
nacional del aceite de palma”, aseguré Posso Vacca.
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