
Editorial CONVENIO MARCO DE PALMA 

Una Oportunidad para Desarrollar una Alianza Estrategica entre 
Productores y Procesadores de Aceite de Palma en Colombia. 

R ecientemente el Gobierno Nacional suscribió, conjuntamente con los 
palmicultores y la industria procesadora de aceites y grasas, un convenio 
marco para la absorción y el suministro de la producción nacional de 
aceite de palma africana, lisie instrumento es parte de la política de con
venios de absorción de cosechas nacionales, promovida por el actual Go
bierno del Presidente Ernesto Samper, con el propósito de reactivar el agro 
colombiano, 

Los términos del Convenio de Palma permiten ver que éste no es un conve-
uio tradicional de absorción de cosechas, como los que generalmente se 
han tenido en el país para otras adicidades. Realmente es un instrumento 
con visión de mediano y largo placo, en el cual se definen parámetros 
generales para encausar la comercialización de la producción nacional 
de aceite de palma, para que ella se haga de manera ordenada y teniendo 
como referencia, en un todo, el mercado internacional de aceites y grasas. 

Los participantes del Convenio han reconocido que el cultivo de la palma 
de aceite en Colombia tiene características muy especiales, que lo colocan 
en una situación diferente a los demás cu/tiros en los que también se 
suscribieron convenios de absorción de cosechas, cebada, trigo, sorgo y 
maíz. Por ejemplo, el cultivo se encuentra en una etapa de transición, don
de su producción representa un volumen alto del consumo nacional de 
aceites y grasas y empiezan a tenerse algunas cantidades pequeñas de 
exportación. Así mismo, el ser un cultivo perenne, tropical y altamente 
competitivo en el mercado internacional, amerita que se busquen formulas 
para apoyar un crecimiento y desarrollo armónico de la palma de aceite 
en el país. 

Por otra parte, es de interés para todos que a mediano y largo plazo me
jore la competitividad de la cadena agroindustrial de aceites y grasas en 
Colombia. Para los palmicultores. es importante que exista una industria 
procesadora fuerte a nivel local, pues seguramente esta será siempre su 
mejor mercado, de igual manera, para la industria procesadora deaceites 
y grasas, es conveniente que haya un sector palmero vigoroso, con posibi
lidades crecientes de exportar, [mes ello le permitiría a la industria tener 
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acceso a una materia prima aprecios más competitivos que los que tienen 
industrias similares de países vecinos que son importadores netos de aceites 
y grasas y le facilitaría poder llegar a muchos mercados de exportación con 
sus productos procesados. 

Por todo lo anterior, en las negociaciones del Contenio de Palma hubo cla
ridad en que era necesario buscar correctivos para los problemas de 
comercialización que los palmicultores han venido enfrentando en ¡os 
últimos años, pero sin que esto le reste competitividad a la producción in 
dustrial de aceites y grasas frente a la competencia externa. 

En consecuencia, el Convenio de Palma se concentra principalmente en 
dos aspectos: primero, la definición de una fórmula automática y trans-
parentepara la determinación mensual del precio al productor de aceite 
crudo de palma, tomando como base los precios internacionales de los 
aceites y grasas animales y vegetales más relevantes para el mercado co
lombiano; y en segundo lugar, la racionalización de la oferta de aceite de 
palma al mercado interno, evaluando las cantidades globales a exportar 
o importar que fueran del caso. 

El compromiso de la industria se limita básicamente a pagar el precio vi
gente que determine el Convenio, para todas sus compras locales de acei
te crudo de palma: dicho precio siempre será competitivo frente a las im
portaciones, como consecuencia del mecanismo acordado. De otro lado, 
el compromiso de los palmicultores es exportar, a prorrata de suproduc-
dón, el aceite que no pueda ser absorbido normalmente en el mercado lo
cal. El Gobierno, por su parte, se ha comprometido a garantizar el cum
plimiento de todos los términos del Convenio y a propiciar la creación de 
un fondo de exportaciones de pahua, al cual también le aportaría capital 
semilla. 

Debido a que la demanda del aceite de palma en Colombio es inelástica 
a ¡as fluctuaciones deprecio, la estrategia de maximización de ingresos 
mas adecuada para los palmicultores, en la situación actual de abasteci
miento del mercado, es la exportación de los excedentes. Por lo tanto, los 
instrumentos previstos en el Convenio de Palma facilitarán la consolida
ción de este objetivo. 

El Convenio además, propicia un mejor entendimiento entre palmicultores 
e industriales, que bien aprovechado puede redundar en beneficios para 
todos. Por lo tanto, esta es una excelente oportunidad paro desarrollar una 
alianza estratégica entre productores y procesadores de aceite de palma. 
Palmeros e industriales deben aprovecharla!. 
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Editorial FRAMEWORK AGREEMENT FOR OIL PALM 

An Opportunity to Develop a Strategic Alliance between Palm Oil 
Producers and Processors in Colombia 

J ointly with oil palm growers and oils & fatsprocessors, the National 
Government recently entered into a framework agreement for the 
absorption and supply of Colombian palm oil output, This instrument 
makes part of the national crop absorption agreements promoted by 
President Samper's administration with the purpose of reactivating the 
national agricultural sector. 

The terms of the Oil Palm Agreement are different from tbose used in 
traditional crop absorption agreements for other activities. Actua/lv. it is a 
médium and long term instrnment. whereby general para meiers are 
defined, in order to organize palm oil trade, always taking the 
intemational oils and fats market as refereuce. 

Theparties to the Agreement acknowledge that oil palm in Colombia has 
special characteristics that make it different from other crops also covered 
by crop absorption agreements, such as barley, wheat. sorghum, and corn. 
For example, the crop is undergoing a transition process, where the output 
of palm oil accounts for a bigh volume of the national consumption of oils 
and fats, trhile a small amount is being exponed. Furthermore. since it is 
a tropical and bighly competitive perennial crop, formulas must be defined 
in order to suppor tthe harmonious growth and development of oil palm in 
the country. 

On the other band, the parties involved woutd benefit from a medium and 
long term improvement of 'competitiveness along the national agricultural 
and industrial oils and fats cham. A strong local processing industry is 
essential for oil palm growers, since the industry will always he tbeir best 
market; likeivise, the oils and fats processing industry would benefit from 
a strong oil palm sector that offers growing export opportunities, since the 
industry would have access to a raw material at more competitive prices 
than those offered hy similar industries in neighboring countries. which are 
nel oils and fats importers. This would facilitate the penetration of 
processed products into the export markets. 
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Due to all ofthe above, the negotiations of the Oil Palm Agreement made 
it clear that it was necessary to seek remedial action to correct the trading 
problems faced by oil palm growers in tbe last few years, without lessening 
the competitiveness of the oils and fats industry, vis-a-vis foreign 
competition. 

Consequently, the Oil Palm Agreemeni is mainly focused on two aspects 
first, the definition of an automatic and transparent formula to determi
ne the producer's price of crude palm oil on o montbly basis, based on tbe 
internatioital prices of vegetable and animal oils and fats relevant to tbe 
Colombian market; secondfy, tbe rationatization of palm oil supply in the 
domestic market, evaluating tbe corresponding overall exportable or 
importable amounts. 

The commitment of the industry is basically limited to the payment of .the 
curren pnce establisbed by the Agreement for all local purchases of crude 
palm oil: such price will always be competitive vis a-vis imports. as a result 
of the mechanism agreed upon On the other band, the commitment of oil 
palm growers is to export the oil that is not normally absorbed by tbe local 
market by prorating their output. In turn, the Government bas agreed to 
ensure compliance with all the terms of the Agreement and to promote the 
creation of a palm oil expon fund, to which it would also contribute with 
seed capital. 

Since palm oil demand in Colombia is inelastic to price fluctuatíons, the 
most suitable strategv to maximize tbe income of oil palm growers, in view 
of the present supply situation of the market. is to expon surpluses. 
Tberefore. the tools envsioned in the oil Palm Agreement will facilítate the 
consolidation of this objective 

In addition. the Agreement promotes a better understanding bettveen 
growers and the industry. which, if correctly applied, would benefit all tbe 
parties invoved. Tberefore, this is an exceltent opportunity to develop a 
strategic alliance between palm oil producers and processors. Both growers 
and the industry must take advantage of this opportunity! 
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